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“As principais áreas de negócio 

da J. Soares Correia são a 

comercia-lização e distribuição 

de produtos siderúrgicos. Entre os 

nossos produ-tos destacam-se o 

varão para betão, armaduras 

moldadas, estacas e uma vasta 

gama de produtos para o setor da 

construção civil, obras públicas, 

metalurgia e metalomecânica.” 
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a  J. So a re S  Co r r e i a  é  uma daS  

empreSaS  maiS a n t i ga S  e  re S- 
pe i tadaS  n o  S e t o r  de  mat er ia iS  

t u g a l .  Com maiS d e  um Sé C u l o  de  

h i S tó r i a,  Co nt inu a  a  e v o l u i r  e  a  

adap ta r-Se,  mantendo-Se f i e l  aoS 

So a re S  C o r r e i a  e  o  Seu perCur-
So? Que b a l a n ç o  f a z  d a  

at ivida- 
de  d a  empre Sa a o  l o n g o  deS teS 

é francamente positivo. Con-
seguimos crescer e solidificar 
a nossa posição no mercado, 

de      C o n S t r u ç ã o      em     p o r t u g a l .  prinCípioS de  Qual idad e , i no va ç ã o  anoS?  sempre com uma visão de fu- 
f u n d a d a  em 1907 p o r  JoaQuim 

So a re S  Co r r e i a ,  a  emp re Sa Co- 
me ç o u  Como uma peQuena l o J a  d e  

f e r r a g e n S  n o  p o r t o ,  Cre SCendo 

expon e n Cial men t e  a o  l o n g o  daS 

déCadaS  pa r a  Se t o r n a r  um doS 

prinCipaiS f o r n e C e d o r e S  d e  mate-
r ia iS  de  C o n S t r u ç ã o  n o  paíS. 

 
a  emp re Sa é  um e x e mp lo  d e  Su-
CeSSo e  l o n g e v i d a d e  n o  S e t o r  d e  

mat e r ia i S  d e  C o n S t r u ç ã o  em po r- 

 

e  re SponSab i l i dad e SoCial  eS ta-
beleCidoS  p o r  Seu f u n d a d o r .  

 
neS ta  e n t r e v i S ta ,  podemoS  f i C a r  

a  Co nh e Ce r  um pouCo m e l h o r  a  

empreSa, oS  p r o d u t o S  e  a  f o r m a  

Com e S ta  a t u a  n o  merCado , aSSim 

Como a  Sua v iSão pa r a  um  

CreSCi-mento Cada  v e z  maiS 

Su S t e n t á v e l .  
 
Com uma exper iênCia d e  maiS d e  

100 anoS, Como C a r a C t e r i z a  a  J. 

 
A J. Soares Correia caracte-
riza-se pela sua resiliência e 
capacidade de adaptação ao 
longo de mais de um século 
de história. Desde a sua fun-
dação, a empresa tem conse-
guido evoluir e diversificar a 
sua oferta, adaptando-se aos 
desafios económicos e às ne-
cessidades dos seus clientes. 
O balanço da nossa atividade 

turo e um compromisso ina-
balável com a qualidade e a 
inovação. A nossa estratégia 
de diversificação de produtos 
e serviços permitiu-nos mitigar 
os efeitos negativos de crises 
económicas, como a de 2008, 
e continuar a prosperar. 

 
QuaiS Sã o  aS  prinCipaiS á r e a S  d e  

negóCi o d a  J. So a re S  C o r r e i a  e  

Que p r o d u t o S  Co merCial izam? 



 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
As principais áreas de negócio 
da J. Soares Correia são a co-
mercialização e distribuição de 
produtos siderúrgicos. Entre os 
nossos produtos destacam-se 
o varão para betão, armaduras 
moldadas, estacas e uma vasta 
gama de produtos para o setor 
da construção civil, obras pú-
blicas, metalurgia e metalome-
cânica. Adicionalmente, temos 
expandido a nossa oferta para 
incluir serviços de corte de cha-
pa e também serviços de corte e 
moldagem de varão, reforçando 
a nossa posição no mercado e a 
nossa capacidade de responder 

-se a volatilidade dos preços das 
matérias-primas, a competição 
acirrada no setor, e os constran-
gimentos nas cadeias de distri-
buição. Além disso, as pressões 
inflacionistas e o aumento das 
taxas de juro têm um impacto 
significativo nas operações e 
nos custos. A nível global, a ins-
tabilidade geopolítica também 
contribui para um ambiente de 
incerteza, o que exige uma ges-
tão criteriosa e uma capacidade 
de adaptação rápida. 

 
Co n S t r u i r  r e l a ç õ e S  d e  prox imi- 
d a d e  Com oS  C l i e nt e S  e  parCei- 

 

ouvindo as necessidades dos 
nossos clientes e oferecendo 
soluções adaptadas. Mantemos 
uma comunicação constante e 
transparente, o que nos permite 
construir confiança e lealdade. 
Além disso, investimos em qua-
lidade e inovação, o que reforça 
a nossa posição como parceiros 
de confiança. A nossa certifica- 
ção ISO 9001:2015 é um exem-
plo do nosso compromisso com 
a excelência e a satisfação dos 
nossos clientes. 

 
QuaiS aS  metaS  a  at i n g i r  noS 

próx i moS  a n o S  pa r a  Que ha Ja  um 

 

tecnologias e em equipamentos 
mais eficientes. A expansão para 
novos mercados e o fortaleci-
mento da nossa posição nos se-
tores de construção civil, obras 
públicas e metalomecânica são 
também objetivos chave. A sus-
tentabilidade é um pilar central 
da nossa estratégia, pelo que 
continuaremos a investir em prá-
ticas que promovam a eficiên-
cia energética e a redução da 
pegada de carbono. Com estas 
metas, acreditamos estar bem 
posicionados para enfrentar os 
desafios futuros e continuar a 
crescer de forma sustentável. 

às necessidades específicas r o S  é  a l g o  impreSCind ível pa r a  a  C reSCimento  S u S t e n t á v e l  d a  em- 

dos nossos clientes. 
 
a t u a l m e n t e ,  QuaiS Sã o  oS  ma i oreS  

deSaf ioS  pa r a  o  Co mé rCio gro S-
Si S ta  d e  p r o d u t o S  Siderúrg iCoS? 

 
O comércio grossista de produ-
tos siderúrgicos enfrenta vários 
desafios atualmente. Destacam- 

 

Su S t e n ta b i l i d ad e  de  um negóCio. 
de Que f o r m a  g e r e m  e S ta S  QueS-
tõeS? 

 
Na J. Soares Correia, a constru-
ção de relações de proximidade 
com os nossos clientes e parcei-
ros é uma prioridade. Adotamos 
uma abordagem personalizada, 

 

p reSa? 
 
As metas da J. Soares Correia 
para os próximos anos focam-se 
no crescimento sustentável e na 
inovação contínua. Pretendemos 
aumentar a nossa capacidade 
de produção e diversificação 
de produtos, investir em novas 

 
 
 
 
J. Soares Correia - Armazéns de Ferro, SA 
Rua do Outeiro, Folgosa, Maia 
Apartado 36 
4746-909 S. Romão do Coronado 
Tel.: 229 865 700 
E-mail: jsc@jsoarescorreia.pt 
Site: www.jsoarescorreia.pt


